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Werde unsere Stimme fiir unsere Kunden - und ihr stirkster Partner!
Du betreust und entwickelst unsere wichtigsten internationalen Schliisselkunden weiter, baust vertrauensvolle Be-

ziehungen auf Entscheider-Ebene auf und erkennst friihzeitig deren Bediirfnisse. Mit deinem sicheren Gespiir fiir

Situationen fiihrst du auch komplexe Gesprache souverdn und prasentierst maBgeschneiderte Losungen, die echten
Mehrwert schaffen. Dabei arbeitest du eng und partnerschaftlich mit Produktion, Marketing, Business Development
und unseren Fachbereichen zusammen, um eine hohe Kundenzufriedenheit sicherzustellen.

Wir, die DOT, gehdren zu den fiihrenden Anbietern im Bereich der medizinischen Beschichtungstechnologie fiir Implan-
tate und Instrumente sowie deren Reinraumverpackung. Mit unserem hoch spezialisierten Unternehmen ermdéglichen
wir die Wiederherstellung der Gesundheit und Mobilitdt von Patient™innen weltweit und leisten damit einen nach-
haltigen Beitrag zur Verbesserung der Lebensqualitdt von Menschen.

Also worauf wartest du? Bewirb dich als

Key Account Manager

(w/d/m)

Deine Aufgaben: Dein Profil:

® Du betreust ganzheitlich ein definiertes e Du hast ein erfolgreich abgeschlossenes Studium (BWL,
Portfolio an Schliisselkunden (Key Wirtschaftswissenschaften, technisches Studium) oder
Accounts) eine vergleichbare kaufmannische Qualifikation

® Du baust belastbare Netzwerke auf ® Du verfiigst Giber mehrjahrige Berufserfahrung im
Entscheider-Ebene auf und pflegst Account Management oder im beratungsintensiven
diese B2B-Vertrieb

® Du analysierst Kundenbediirfnisse, ® Du bringst ausgeprdgtes Verhandlungsgeschick,
entwickelst passende Losungskonzepte Abschlusssicherheit und ein gutes Gespiir fiir Menschen
und prasentierst sie und Markte mit

e Du flihrst komplexe Gesprache mit ® Du besitzt exzellente Kommunikations- und
Kunden sowie mit technischem Prasentationsfahigkeiten sowie ein souverdnes Auftreten
Personal im Produktionsbereich auf Management-Ebene

e Du arbeitest eng mit ® Du arbeitest proaktiv und ldsungsorientiert und verfligst
Produktionslenkung, Marketing/ tiber ein hohes MaB an Eigenmotivation
Business Development und den e Du beherrschst Deutsch und Englisch auf verhandlungs-
Fachbereichen zusammen, um die sicherem Niveau
Kundenzufriedenheit sicherzustellen

Wir bieten:

o anspruchsvolle und abwechslungsreiche ® kontinuierliche Weiterbildungs- & Qualifizierungsmdglichkeiten
Projekte e Bike-Leasing

® ein attraktives Primiensystem * Corporate Benefits & Card

e Zuschiisse zur betrieblichen Altersvorsorge ® téglich frisches Obst und Getranke
& PriventionsmaBnahmen e optimale Verkehrsanbindung und kostenlose Parkplatze

o flexible Arbeitszeiten e Sport- und Firmenevents Getranke

e optimale Verkehrsanbindung und kostenlose Parkplatze
® Sport- und Firmenevents

Wenn Du Interesse an diesem Arbeitsplatz hast, freuen wir uns auf deine ausfiihrliche Bewerbung. Diese schickst Du
bitte per E-Mail an bewerbung@dot-coating.de. Fiir Fragen steht Dir Herr Sasse gerne zur Verfligung.

DOT GmbH
Charles-Darwin-Ring 1a  Tel. 0381-40335-0
18059 Rostock info@dot-coating.de | www.dot-coating.de
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